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Hei,

my06s tama kirjattavaksi. Vastaanotto myonnetdan Vapriikissa 20.5.204. Vastuutus minulle, kiitos!

yt Erika

Lahettdja: Pia Hautaméki (TAMK) <pia.hautamaki@tuni.fi>

Lahetetty: keskiviikko, 6. maaliskuuta 2024 14:27

Vastaanottaja: McSherry Erika <erika.mcsherry@tampere.fi>

Kopio: Mika Yrjola (TAU) <mika.yrjola@tuni.fi>; Rantanen Teppo T <teppo.rantanen@tampere.fi>
Aihe: Hakemus: Vieraanvaraisuus 21.5.2024

Hei,

tiedustelemme mahdollisuutta saada Tampereen korkeakouluyhteisona (TAU/TAMK) vieraanvaraisuutta
Tampereen kaupungilta. Sain juuri tietoa Anna-Kaisa Heindmaéelta tastd mahdollisuudesta ja toivomme mita
pikaisinta paluuta tdh&n asiaan.

TILAISUUS:

Tampereen yliopisto yhdessd Tampereen ammattikorkeakoulun kanssa jarjestaa kansainvalisen myynnin
konferenssin (Enhancing the Sales Force Productivity Conference) Nokia Areenalla, korkeakouluyhteison tiloissa
Paidiassa 20-22.5.2024. Lisatiedot taalta: https://events.tuni.fi/salesforceproductivity/ Tapahtumaan on saapumassa
n. 50 myynnin ja markkinoinnin professoria ympari maailman, paasaantoisesti Pohjois-Amerikasta. Tapahtuman
tavoitteena on jakaa uusinta tutkimustietoa myynnin tuottavuudesta ja myyntijohtamisesta seka verkostoitua.
Tampereen korkeakouluyhteisolle konferenssi on merkittava, silla ensimmaista kertaa Tampereella jarjestetaan
myynnin tutkimuksen kansainvalinen konferenssi, jolla on tieteellistd arvostusta nostavaa vaikutusta
korkeakouluyhteisélle. Konferenssin avulla korkeakouluyhteisé myds profiloituu yhdeksi kansainvélisista
tiedekorkeakouluista maailmalla, missa tehdaan korkeatasoista myynnin ja myyntijohtamisen tutkimusta.
Vieraanvaraisuuden avulla tavoitellaan entistd parempia yhteistyomahdollisuuksia tutkimuksen saralla
maineikkaiden amerikkalaisten tiedeyliopistojen kanssa. Tama mahdollinen lisadntynyt yhteisty6 avaa myos
Pirkanmaalaisille yrityksille parempia vientimahdollisuuksia ja rekrytointihelpotuksia Pohjois-Amerikan
vientitoimenpiteiden edistamiseksi. Luonnollisesti myos Eurooppalaisia myynnin ja markkinoinnin professoreita
osallistuu konferenssiin, mutta vieraanvaraisuuden tavoitteena on ensisijaisesti nostaa profiilia Suomena,
Tampereena kaupunkina ja tehda nékyvéksi korkeatasoista osaamistamme Pohjois-Amerikkalaisten
tiedeyliopistojen suuntaan.

JARJESTAJATAHO:

Tampereen ammattikorkeakoulu
Yliopettaja, tutkija, dosentti Pia Hautamaki*
ja

Tampereen yliopisto

Yliopistonlehtori Mika Yrjol&

*) Yhteyshenkil6 (yhteystiedot ohessa alla).



TOIVOTTU AJANKOHTA:

21.5. klo 18.30 tai 19 alkaen. Ensisijaisesti mikali mahdollista toivoa, toivoisimme puheenvuoron pitajaksi Teppo
Rantasta. Teppo Rantasella on mittavaa kansainvalista kokemusta, ja hdnelld on my6s mitd parhainta ymmarrysté
siitd, miten puhutella erityisesti Pohjois-Amerikkalaisia vieraitamme. Mikali Rantanen olisi estynyt, kuulemme
mielellamme myds muista mahdollisuuksista.

OSALLISTUJAMAARA ja PROFIILI:
50 professoria eri puolilta maailmaa, padosin Pohjois-Amerikka.

TILAISUUS:

[llallisen aloitus Raatihuoneella Tampereen kaupungin vieraanvaraisuuden kautta. Tavoite: Osallistujat saavat
kokonaiskuvan Tampereen talousalueesta, lyhyesti kaupunkialueen historiasta, yritystoiminnasta ja elinvoiman
kasvun mahdollisuuksista alueella. Mahdolliset uudet hankesuunnitelmaideat saavat alkuja, sek& osallistujien
ymmarryksen lisddntyminen Tampereesta datan, Al:n, teknologioiden ja kestavan likketoiminnan osaajana.

Mahdollinen illallinen Raatihuoneella omakustanteisesti (varaamme oikeuden perua illallistilaisuuden budjetin
selviamisen my6ta).

Toivomme Tampereen kaupungin suhtautuvan myonteisesti tahan kansainvaliseen tapahtumaamme ja
mahdollistavan meille vieraanvaraisuutta!

Kansianvalistymisajatuksin,
Best Regards / Ystavallisin terveisin,

Ms. Pia Hautamaki, PhD / KTT

Principal Lecturer, Researcher / Yliopettaja, tutkija

Tampere University of Applied Sciences / Tampereen ammattikorkeakoulu

Applied Research Center / Soveltavan tutkimuksen keskus

Adjunct Professor (B2B Digital Sales & Management) at University of Eastern Finland
Tel. +358 40 415 6 827

pia.hautamaki@tuni.fi

Ihminen ratkaisee.

Human Potential Unlimited.

Leader of the SUSTAFIT research project (https://projects.tuni.fi/sustafit/)
Leader of Work package at FairDatAct research project (https://projects.tuni.fi/fairdatact/)

Recently published: Heikinheimo, M., Hautaméki, P., Julkunen, S., & Koponen, J. (2024). B2B service sales on a
digital multi-sided platform: Transformation from value chains to value networks. Industrial Marketing
Management, 116, 26-39.

Like It or Not, We're All in Sales.

*My working hours may not be your working hours. Please do not feel obligated to respond outside of your normal working
hours.



